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impulsiona alta performance em vendas.

INOVACAO

PERFORMANCE

LIDERANCA

Estratégia,

ciéncia e pratica
comprovada
para transformar
resultados.
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Ajudo empresds e pessods a

superadr desafios redis e crescer

com foco em resultados”

Vinicius Kamei ¢ consultor, mentor
e conselheiro especializado em
vendas e gestdo comercial,

referéncia em desenvolver

equipes de alta performance e

gerar resultados concretos.

Com quase trés décadas de

experiéncia, vive de perto a

readlidade dos vendedores e

lideres. Traduz conhecimento
técnico em solugdes praticas,

conectadas ao cendrio brasileiro.

Head da Escola de Vendas da
Integracdo e socio da Equity
Sales, lidera programas que

ampliom a maturidade comercial

e performance das equipes.

Formado pela Fundagéo Getulio
Vargas e Design Sprint School,
adapta metodologias globais —
como SPIN Selling e NeuroVendas
— as necessidades do

mercado local.
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Hiperpersonalizacdo em

vendads com IA

Transforme abordagens genéricas em vendas sob medida. A
partir da ciéncia da personalidade (Big Five) e do SPIN Selling,
adapte sua abordagem ao perfil e valores de cada cliente para
maximizar conversodes e impacto.

» Segmentagdo precisa com base em perfis psicologicos

» Novo papel do vendedor na deciséo de compra digital

» Estratégias para ajustar o discurso e aumentar a conexdo

de vendas

Gatilhos estratégicos

NeuroVendas

Entenda o funcionamento do cérebro do cliente e conduza cada
etapa da venda com técnicas baseadas em neurociéncia para
aumentar conversdes.

» Principios da neurociéncia aplicados as vendas

» Levantamento de necessidades focado nas motivacdes reais
» SPIN Selling como ferramenta para eficiéncia

» Técnicas para contornar objecdes e negociar com precisdo

» Modelo dos 4Q’s para propostas alinhadas aos decisores

Aprenda a identificar e aplicar gatilhos mentais que
ativam a decisdo de compra, elevando a persuaséo
e o poder de influéncia do vendedor.
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Meétodo Harvard de Negociagcdo

Aprimore sua capacidade de fechar acordos vantajosos
separando pessoas do problema, entendendo interesses e
criando op¢des produtivas.

Técnicas para negociacdo com clientes de alto poder
financeiro

Ferramentas para andlise e gestdo de negociacdes
complexas

Aplicacdo pratica das etapas do Método Harvard em
vendas

Vendas consultivas
de alta performance

SPIN Selling

Domine as perguntas estratégicas que aumentam vendas ao
identificar demandas e interesses reais do cliente.

» Ferramentas para levantar necessidades concretas
» Mapeamento do que o cliente valoriza e rejeita
» Construcdo de argumentos centrados no cliente

Desenvolvimento de propostas que impressionam
e convertem

Descubra como transformar sua equipe em consultores
de vendas que entregam solucdes reais, alinhadas as
necessidades especificas do cliente.
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Gestdo e lideranca comercial

Nna pradtica

Uma abordagem pragmatica para lideres que querem formar,
motivar e engajar equipes focadas em metas, reduzindo tarefas
operacionais e aumentando o foco no essencial.

» Selecdo dos melhores vendedores

» Treinamento e engajamento para alta performance

» Uso eficiente de KPIs estratégicos

» Comunicag¢do adaptada aos diferentes perfis da equipe

CcCOMm nheurociéncia

Fechamento de vendas

’—

A ciéncia da persuasdo
em venddads

Conheca os principios psicologicos cientificamente comprovados
que influenciam a decis@o de compra, aumentando a eficacia das

propostas.

» Gatilhos mentais que motivam a compra

» Funcionamento do cérebro do cliente

» Técnicas para propostas mais persuasivas

b Estratégias para contornar obje¢des mentais

Aprenda as técnicas de fechamento fundamentadas em
neurociéncia para garantir a conversdo da venda no
momento decisivo.
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4 Transforma times de vendas
com estratégias comprovadas
que entregam resultados reais

e mensurdveis.

Desenvolve lideres e vendedores
que falam alinguagem do
mercado brasileiro, com foco

em aplicagdo pratica.

Personaliza abordagens
para cada desafio, evitando

solugcdes genéricas que ndo

funcionam.

Por gue contratar
VINICIUS KAMEI?

Usa ciéncia e dados para

a

potencializar a performance
comercial, garantindo

vantagem competitiva.

Facilita a implementacdo de
mudancas, reduzindo resisténcia

dos times e acelerando

resultados.

V' N

Cria conexdo auténtica
entre palestrante e equipe,

tornando o aprendizado

v
efetivo e duradouro.



Marcas que confiom em Vinicius Kamei

VINICIUS KAME./
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We create chemistry
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Linkedin

Conecte-se para insights
exclusivos sobre vendas,
lideranca e estratégias
comerciais, baseados
em mais de 27 anos

de experiéncia prdatica.

© Conecte-se agora

Todas as atividades

Comentarios

Vocés devemter visto ai nu
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Inovacéo e Estratégias
cde Negdcios:

Licbes de Sucesso com Vinicius Kamei

Inovagoes e
Estrategias
de Negocios

Licoes de Sucesso com
Vinicius Kamei.

Em entrevista, Vinicius compartilha os
aprendizados que moldaram sua trajetoéria

e traz licdes para impulsionar seu hegoécio

d Novos patamares.



https://www.linkedin.com/in/viniciuskamei/
https://www.youtube.com/watch?v=gd_FSWcTZLU
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Seu proximo passo rumo d
alta performance comercidl
comecd aguli.

Leve para sua equipe o método, a ciéncia e a pratica

que ja transformaram times e multiplicaram resultados.

Contrate Vinicius Kamei agora e acelere seus negécios.

(a vinicius.kamei@dmt.ag >



vinicius.kamei@dmt.ag

